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  CZTERY KWARTAŁY          DWA KWARTAŁY     JEDEN KWARTAŁ 
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EBITDA – rekordowe wartości od roku 2020  
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Wynik netto (mln PLN) 
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         CZTERY KWARTAŁY                       DWA KWARTAŁY          JEDEN KWARTAŁ 
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ZYSK NETTO – rekordowe wartości od roku 2020  
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[mln PLN] 

ZDROWY BILANS Z UJEMNYM ZADŁUŻENIEM NETTO  
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KORZYSTNE OTOCZENIE WSPIERA ROZWÓJ BIZNESU 

• Olbrzymia nadwyżka popytu nad podażą w skali świata – aktualne szacunki mówią o niedoborze 215 mld 

rękawic przy globalnych mocach wytwórczych 370 mld sztuk (dane Health Industry Distributors Association) 

 

• Środowisko rosnących cen rynkowych, podwyżki cen spotowych u producentów, coraz dłuższe terminy 

oczekiwania (rękawice nitrylowe w Top Glove 660 dni, +40 dni m/m, 30-40 dni przed pandemią) 

 

• Rosnące ceny lateksu nitrylowego, które wciąż umożliwiają jednak generowanie wysokich marż 

 

• Drugorzędna rola kursów walutowych dla osiąganych wyników 

 

• Zabezpieczony dostęp do surowca produkcyjnego 

 

• Zabezpieczony dostęp do rękawic dla segmentu dystrybucyjnego 

 

• Strategia rozwoju 2021+ w końcowych fazach przygotowania  

 



 

KONTAKT DLA INWESTORÓW: 

 
Bogna Sikorska b.sikorska@pandl.pl +48 501 239 339 

Adrian Boczkowski a.boczkowski@pandl.pl +48 506 324 456 

 


